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Objet de cet ouvrage

Chague science demande une langue particuliére, parce que chaque science a des idées qui
lui sont propres. Il semble qu’on devrait commencer par faire cette langue : mais on
commence par parler et par écrire, et la langue reste a faire. Voila ou en est la science
économique, dont I’objet est celui de cet ouvrage méme. C’est, entre autres choses, a quoi on
se propose de suppléer.

Cet ouvrage a trois parties. Dans la premiére, je donne, sur le commerce, des notions
élémentaires, que je détermine d’aprés des suppositions ; et je développe les principes de la
science économique. Dans la seconde, je fais d’autres suppositions, pour juger de I’influence
que le commerce et le gouvernement doivent avoir I’un sur I’autre. Dans la troisieme, je les
considere tous deux d’aprés les faits, afin de m’appuyer sur I’expérience autant que sur le
raisonnement.

Je dirai souvent des choses fort communes. Mais, s’il était nécessaire de les remarquer
pour parler sur d’autres avec plus de précision, je ne devais pas avoir honte de les dire. Les
génies, qui ne disent que des choses neuves, s’il y a de tels génies, ne doivent pas écrire pour
I’instruction. Le grand point est de se faire entendre, et je ne désire que de faire un ouvrage
utile.



Premiére Partie
Notions élémentaires sur le commerce
déterminées d’apres des suppositions
ou principes de la science économique



Chapitre Premier. — Fondement de la valeur des choses

Supposons une petite peuplade, qui vient de s’établir, qui a fait sa premiére récolte, et, qui
étant isolée, ne peut subsister que du produit des champs qu’elle cultive.

Supposons encore qu’apres avoir prélevé le blé nécessaire pour ensemencer les terres, il lui
en reste cent muids, et qu’avec cette quantité, elle peut attendre une seconde récolte sans
craindre de manquer.

Pour que, suivant notre supposition, cette quantité lui 6te toute crainte de manquer, il faut
gu’elle soit suffisante, non seulement a ses besoins, il faut qu’elle le soit encore a ses craintes.
Or c’est ce qui ne peut se rencontrer que dans une certaine abondance. En effet, quand on juge
d’aprés ses craintes, ce qui ne suffirait qu’a la rigueur ne suffit pas, et on croit ne trouver ce
qui suffit que dans ce qui abonde jusqu’a un certain point.

La quantité qui reste a notre peuplade, semences prélevées, fait donc, pour cette année, ce
qu’on nomme abondance. Par conséquent, si elle a quelques muids de plus, elle sera dans la
surabondance ; et elle sera dans la disette si elle en a quelques-uns de moins.

Si un peuple pouvait juger, avec précision, du rapport ou est la quantité de blé qu’il a avec
la quantité qu’il faut a sa consommation, ce rapport connu lui ferait toujours connaitre, avec la
méme précision s’il est dans I’abondance, dans la surabondance ou dans la disette.

Mais il ne peut pas juger, avec précision, de ce rapport: car il n’a aucun moyen pour
s’assurer exactement, ni de la quantité de blé qu’il a, ni de la quantité qu’il en consommera. Il
le peut d’autant moins, qu’il ne saurait le garder sans déchet, et que la quantité précise de ce
déchet est de nature a ne pouvoir étre prévue. S’il en juge donc, ce n’est qu’a peu pres, et sur
I’expérience de plusieurs années.

Cependant, de quelque maniére qu’il en juge, il est toujours vrai de dire qu’il se croit dans
I’abondance, lorsqu’il pense avoir une quantité de blé suffisante pour écarter toute crainte
d’en manquer, qu’il se croit dans la surabondance, lorsqu’il pense en avoir une quantité plus
que suffisante a toutes ses craintes ; et qu’il se croit dans la disette, lorsqu’il pense n’en avoir
gu’une quantité qui ne suffit pas pour les dissiper. C’est donc dans I’opinion qu’on a des
quantités, plutdt que dans les quantités mémes, que se trouvent I’abondance, la surabondance
ou la disette : mais elles ne se trouvent dans I’opinion que parce qu’elles sont supposées dans
les quantités.

Si au lieu de cent muids, notre peuplade, semences prelevées, en a deux cents, elle en aura
cent qui lui seront inutiles pour sa consommation d’une récolte a I’autre, et, si elle ne prend
aucune précaution pour conserver ce blé surabondant, il s’échauffera, il se corrompra, et ce
qui en restera ne sera d’aucun usage pour les années suivantes.

Plusieurs années consécutives d’une grande récolte ne feraient donc qu’embarrasser la
peuplade d’une surabondance inutile, et il arriverait bientét qu’on ensemencerait moins de
terres.

Mais les récoltes, qui ne suffisent pas aux besoins de la peuplade, feront sentir la nécessité
de conserver du blé lorsqu’il y en aura de surabondant. On en cherchera donc les moyens ; et,
quand on les aura trouves, le blé inutile dans les années de surabondance deviendra utile dans
les années de disette. Les cent muids que la peuplade n’a pas consommeés, et qu’elle a su
conserver, suppléeront a ce qui lui manquera pendant plusieurs années ou il ne restera, pour sa
consommation, semences prélevées, que soixante ou quatre-vingts muids.



Il n’y aura donc plus proprement de blé surabondant lorsqu’on saura le conserver, puisque
celui qui ne se consommera pas dans une année pourra se consommer dans une autre.

Si notre peuplade était environnée d’autres peuplades, agricoles comme elle, elle n’aurait
pas le méme besoin de conserver du blé dans des greniers; parce gqu’en donnant le
surabondant qu’elle aurait dans quelque autre denreée, elle pourrait se procurer le blé qui serait
surabondant chez une autre peuplade. Mais nous I’avons supposée tout a fait isolée.

Nous avons deux sortes de besoins. Les uns sont une suite de notre conformation nous
sommes conformés pour avoir besoin de nourriture, ou pour ne pouvoir pas vivre sans
aliments.

Les autres sont une suite de nos habitudes. Telle chose dont nous pourrions nous passer,
parce que notre conformation ne nous en fait pas un besoin, nous devient nécessaire par
I’usage, et quelquefois aussi nécessaire que Si nous étions conformés pour en avoir besoin.

J’appelle naturels les besoins qui sont une suite de notre conformation, et factices les
besoins que nous devons a I’habitude contractée par I’usage des choses.

Une horde errante vit des fruits que la terre produit naturellement, du poisson qu’elle
péche, des bétes qu’elle tue a la chasse ; et, lorsque le lieu qu’elle parcourt ne fournit plus a sa
subsistance, elle passe ailleurs. Nous ne voyons, dans ce genre de vie, que des besoins
purement naturels.

Notre peuplade ne peut plus errer. Elle s’est fait un besoin de vivre dans le lieu qu’elle a
choisi ; elle s’en fait un de I’abondance qu’elle trouve dans les champs qu’elle cultive, et de la
bonté des fruits qu’elle doit a son travail. Elle ne se contente pas d’aller a la chasse des
animaux qui peuvent servir & sa nourriture et a son vétement, elle en éléve, et elle tache de les
multiplier assez pour sa consommation.

Voila un genre de vie ou nous remarquons des besoins factices, c’est-a-dire, des besoins
qui naissent de I’habitude que nous nous sommes faite de satisfaire aux besoins naturels par
des moyens choisis.

On voit que ces premiers besoins factices s’écartent des naturels le moins qu’il est
possible. Mais on prévoit aussi qu’il s’en formera d’autres, qui s’en écarteront toujours de
plus en plus. C’est ce qui arrivera lorsque notre peuplade, ayant fait des progrés dans les arts,
voudra satisfaire a ses besoins naturels par des moyens plus multipliés et plus recherchés. Il
viendra méme un temps ou les besoins factices, a force de s’écarter de la nature, finiront par la
changer totalement et par la corrompre.

Les premiers besoins que se fait notre peuplade, sont de I’essence de I’ordre social, qui
cesserait si ces besoins cessaient eux-mémes. On est donc fondé a les regarder comme
naturels. Car, s’ils ne le sont pas au sauvage errant, ils le deviennent a I’homme en société,
auquel ils sont absolument nécessaires. C’est pourquoi je nommerai désormais naturels, non
seulement les besoins qui sont une suite de conformation ; mais encore ceux qui sont une suite
de la constitution des sociétés civiles; et j’entendrai par factices ceux qui ne sont pas
essentiels a I’ordre social, et sans lesquels par conséquent les sociétés civiles pourraient
subsister.

On dit qu’une chose est utile, lorsqu’elle sert a quelques-uns de nos besoins ; et qu’elle est
inutile, lorsqu’elle ne sert a aucun, ou que nous n’en pouvons rien faire. Son utilité est donc
fondée sur le besoin que nous en avons.



D’apres cette utilité, nous I’estimons plus ou moins ; c’est-a-dire, que nous jugeons qu’elle
est plus ou moins propre aux usages auxquels nous voulons I’employer. Or cette estime est ce
qgue nous appelons valeur. Dire qu’une chose vaut, c’est dire qu’elle est ou que nous
I’estimons bonne a quelque usage.

La valeur des choses est donc fondée sur leur utilité, ou, ce qui revient au méme, sur le
besoin que nous en avons, ou, ce qui revient encore au méme, sur I’'usage que nous en
pouvons faire.

A mesure que notre peuplade se fera de nouveaux besoins, elle apprendra a employer a ses
usages des choses dont auparavant elle ne faisait rien. Elle donnera donc, dans un temps, de la
valeur a des choses auxquelles, dans un autre, elle n’en donnait pas.

Dans I’abondance, on sent moins le besoin, parce qu’on ne craint pas de manquer. Par une
raison contraire, on le sent davantage dans la rareté et dans la disette.

Or, puisque la valeur des choses est fondée sur le besoin, il est naturel qu’un besoin plus
senti donne aux choses une plus grande valeur : et qu’un besoin moins senti leur en donne une
moindre. La valeur des choses croit donc dans la rarete, et diminue dans I’abondance.

Elle peut méme, dans I’abondance, diminuer au point de devenir nulle. Un surabondant,
par exemple, sera sans valeur, toutes les fois qu’on n’en pourra faire aucun usage, puisque
alors il sera tout a fait inutile.

Tel serait un surabondant en blé, si on le considérait par rapport a I’année dans laquelle il
ne fait pas partie de la quantité nécessaire a la consommation. Mais si on le considere par
rapport aux années suivantes, ou la récolte pourrait ne pas suffire, il aura une valeur, parce
qu’on juge qu’il pourra faire partie de la quantité nécessaire au besoin qu’on en aura.

Ce besoin est éloigné. Par cette raison, il ne donne pas a une chose la méme valeur qu’un
besoin présent. Celui-ci fait sentir qu’actuellement la chose est absolument nécessaire, et
I’autre fait seulement juger qu’elle pourra le devenir. On se flatte qu’elle ne le deviendra pas ;
et dans cette prévention, comme on est porté a ne pas prévoir le besoin, on I’est aussi a donner
moins de valeur a la chose.

Le plus ou moins de valeur, I’utilité étant la méme, serait uniquement fondé sur le degré de
rareté ou d’abondance, si ce degré pouvait toujours étre connu avec précision ; et alors on
aurait la vraie valeur de chaque chose.

Mais ce degré ne saurait jamais étre connu. C’est donc principalement dans I’opinion que
nous en avons qu’est fondé le plus ou moins de valeur.

En supposant qu’il manque un dixiéme du blé nécessaire a la consommation de notre
peuplade, les neuf dixiemes n’auraient que la valeur de dix, si on appréciait bien la disette, et
si on voyait avec certitude qu’elle n’est réellement que d’un dixieme.

C’est ce qu’on ne fait pas. Comme on se flatte dans I’abondance, on craint dans la disette.
Au lieu d’un dixiéme qui manque, on juge qu’il en manque deux, trois, ou davantage. On se
croit au moment ou le blé manquera tout a fait, et la disette d’un dixiéme produira la méme
terreur que si elle était d’un tiers ou de la moitié.

Dés qu’une fois I’opinion a exagéreé la disette, il est naturel que ceux qui ont du blé songent
a le conserver pour eux ; dans la crainte d’en manquer, ils en mettront en réserve plus qu’il ne
leur en faut. Il arrivera donc que la disette sera réellement du tout, ou a peu pres, pour une



partie de la peuplade. Dans cet état des choses, il est évident que la valeur du blé croitra a
proportion que I’opinion exagérera la disette.

Si la valeur des choses est fondée sur leur utilité, leur plus ou moins de valeur est donc
fondé, I’utilité restant la méme, sur leur rareté ou sur leur abondance, ou plutdt sur I’opinion
gue nous avons de leur rareté ou de leur abondance.

Je dis I’utilité restant la méme, parce qu’on sent assez qu’en les supposant également rares
ou également abondantes, on leur juge plus ou moins de valeur, suivant qu’on les juge plus ou
moins utiles.

Il 'y a des choses qui sont si communes, que, quoique trés nécessaires, elles paraissent
n’avoir point de valeur. Telle est I’eau ; elle se trouve partout, dit-on, il n’en codte rien pour
se la procurer ; et la valeur qu’elle peut obtenir par le transport n’est pas une valeur a elle, ce
n’est qu’une valeur de frais de voiture.

Il serait bien étonnant qu’on payat des frais de voiture pour se procurer une chose qui ne
vaudrait rien.

Une chose n’a pas une valeur, parce qu’elle colte, comme on le suppose ; mais elle codite,
parce qu’elle a une valeur.

Je dis donc que, méme sur les bords d’un fleuve, I’eau a une valeur, mais la plus petite
possible, parce qu’elle y est infiniment surabondante a nos besoins. Dans un lieu aride, au
contraire, elle a une grande valeur ; et on I’estime en raison de I’éloignement et de la difficulté
de s’en procurer. En pareil cas un voyageur altéré donnerait cent louis d’un verre d’eau, et ce
verre d’eau vaudrait cent louis. Car la valeur est moins dans la chose que dans I’estime que
nous en faisons, et cette estime est relative a notre besoin : elle croit et diminue comme notre
besoin croit et diminue lui-méme.

Comme on juge que les choses n’ont point de valeur quand on a supposé qu’elles ne
coltent rien, on juge qu’elles ne codtent rien quand elles ne coltent point d’argent. Nous
avons bien de la peine a voir la lumiére. Tachons de mettre de la précision dans nos idées.

Quoiqu’on ne donne point d’argent pour se procurer une chose, elle codte, si elle colte un
travail.

Or, qu’est-ce qu’un travail ?

C’est une action ou une suite d’actions, dans le dessein d’en tirer un avantage. On peut agir
sans travailler : c’est le cas des gens désceuvrés qui agissent sans rien faire. Travailler, c’est
donc agir pour se procurer une chose dont on a besoin. Un homme de journée, que j’occupe
dans mon jardin, agit pour gagner le salaire que je lui ai promis ; et il faut remarquer que son
travail commence au premier coup de béche : car, s’il ne commencait pas au premier, on ne
saurait plus dire ou il commence.

D’apres ces réflexions préliminaires, je dis que, lorsque je suis loin de la riviére, I’eau me
colte I’action de I’aller chercher ; action qui est un travail, puisqu’elle est faite pour me
procurer une chose dont j’ai besoin ; et, lorsque je suis sur le bord de la riviére, I’eau me codte
I’action de me baisser pour en prendre ; action qui est un bien petit travail, j’en conviens :
c’est moins que le premier coup de béche. Mais aussi I’eau n’a-t-elle alors que la plus petite
valeur possible.

L’eau vaut donc le travail que je fais pour me la procurer. Si je ne vais pas la chercher moi-
méme, je payerai le travail de celui qui me I’apportera ; elle vaut donc le salaire que je



donnerai ; et par conséquent les frais de voiture sont une valeur a elle. Je lui donne moi-méme
cette valeur, puisque j’estime qu’elle vaut ces frais de voiture.

On serait bien étonné si je disais que I’air a une valeur ; et cependant je dois 1€ dire, si je
raisonne conséquemment. Mais que me colte-t-il ? 1l me codte tout ce que je fais pour le
respirer, pour en changer, pour le renouveler. J’ouvre ma fenétre, je sors. Or chacune de ces
actions est un travail, un travail bien Iéger, & la Vérité, parce que I’air, encore plus abondant
que I’eau, ne peut avoir qu’une tres petite valeur.

J’en pourrais dire autant de la lumiere, de ces rayons que le soleil répand avec tant de
profusion sur la surface de la terre ; car certainement, pour les employer a tous nos usages, il
nous en colte un travail ou de I’argent.

Ceux que je combats regardent comme une grosse méprise de fonder la valeur sur I’utilité,
et ils disent qu’une chose ne peut valoir qu’autant qu’elle a un certain degré de rareté. Un
certain degré de rareté ! Voila ce que je n’entends pas. Je congois qu’une chose est rare, quand
nous jugeons que nous n’en avons pas autant qu’il en faut pour notre usage ; qu’elle est
abondante, quand nous jugeons que nous en avons autant qu’il nous en faut, et qu’elle est
surabondante, quand nous jugeons que nous en avons au-dela. Enfin, je concois qu’une chose
dont on ne fait rien, et dont on ne peut rien faire, n’a point de valeur, et qu’au contraire une
chose a une valeur, lorsqu’elle a une utilité : et, si elle n’en avait pas une, par cela seul qu’elle
est utile, elle n’en aurait pas une plus grande dans la rareté, et une moindre dans I’abondance.

Mais on est porté a regarder la valeur comme une qualité absolue, qui est inhérente aux
choses indépendamment des jugements que nous portons, et cette notion confuse est une
source de mauvais raisonnements. 1l faut donc se souvenir que, quoique les choses n’aient une
valeur que parce qu’elles ont des qualités qui les rendent propres a nos usages, elles n’auraient
point de valeur pour nous, si nous ne jugions pas qu’elles aient en effet ces qualités. Leur
valeur est donc principalement dans le jugement que nous portons de leur utilité ; et elles n’en
ont plus ou moins que parce que nous les jugeons plus ou moins utiles, ou qu’avec la méme
utilité nous les jugeons plus rares ou plus abondantes. Je ne me suis si fort arrété sur cette
notion, que parce qu’elle servira de base a tout cet ouvrage.



Chapitre 2. — Fondement du prix des choses

J’ai une surabondance de blé, et je manque de vin: vous avez au contraire une
surabondance de vin, et vous manquez de blé. Le blé surabondant, qui m’est inutile, vous est
donc nécessaire ; et j’aurais besoin moi-méme du vin qui est surabondant et inutile pour vous.
Dans cette position, nous songeons a faire un échange : je vous offre du blé pour du vin, et
vous m’offrez du vin pour du blé.

Si mon surabondant est ce qu’il faut pour votre consommation, et que le votre soit ce qu’il
faut pour la mienne, en échangeant I’un contre I’autre, nous ferons tous deux un échange
avantageux, puisque nous cédons tous deux une chose qui nous est inutile pour une chose
dont nous avons besoin. Dans ce cas, j’estime que mon blé vaut pour vous ce que votre vin
vaut pour moi, et vous estimez que votre vin vaut pour moi ce que mon blé vaut pour vous.

Mais si mon surabondant suffit a votre consommation, et que le votre ne suffise pas a la
mienne, je ne donnerai pas le mien tout entier pour le vétre : car ce que je vous céderais
vaudrait plus pour vous que ce que vous me céderiez ne vaudrait pour moi.

Je ne vous abandonnerai donc pas tout le surabondant de mon blé, j’en voudrai réserver
une partie, afin de me pourvoir ailleurs de la quantité de vin que vous ne pouvez pas me
céder, et dont j’ai besoin.

Vous, de votre coté, il faut qu’avec le surabondant de votre vin, vous puissiez vous
procurer tout le blé nécessaire a votre consommation. VVous refuserez donc de m’abandonner
tout ce surabondant, si le blé que je puis vous céder ne vous suffit pas.

Dans cette altercation, vous m’offrirez le moins de vin que vous pourrez pour beaucoup de
blé ; et moi, je vous offrirai le moins de blé que je pourrai pour beaucoup de vin.

Cependant le besoin nous fera une nécessité de conclure ; car il vous faut du blé, et a moi il
me faut du vin.

Alors, comme vous ne voulez ni ne pouvez me donner tout le vin dont j’ai besoin, je me
résoudrai a en faire une moindre consommation ; et vous, de votre cbté, vous prendrez aussi le
parti de retrancher sur la consommation que vous comptiez faire en blé. Par-la, nous nous
rapprocherons. Je vous offrirai un peu plus de blé, vous m’offrirez un peu plus de vin, et,
aprées plusieurs offres réciproques, nous nous accorderons. Nous conviendrons, par exemple,
de nous donner en échange un tonneau de vin pour un septier de blé.

Lorsque nous nous faisons réciproquement des offres, nous marchandons : lorsque nous
tombons d’accord, le marché est fait. Alors nous estimons qu’un septier de blé vaut pour vous
ce qu’un tonneau de vin vaut pour moi.

Cette estime que nous faisons du blé par rapport au vin, et du vin par rapport au blé, est ce
gu’on nomme prix. Ainsi votre tonneau de vin est pour moi le prix de mon septier de blé, et
mon septier de blé est pour vous le prix de votre tonneau de vin.

Nous savons donc quelle est, par rapport a vous et a moi, la valeur du blé et du vin, parce
que nous les avons estimés d’apres le besoin que nous en avons ; besoin qui nous est connu.
Nous savons encore qu’ils ont tous deux une valeur pour d’autres, parce que nous savons gque
d’autres en ont besoin. Mais, comme ce besoin peut étre plus ou moins grand que nous ne
pensons, nous ne pourrons juger exactement de la valeur qu’ils y attachent, que lorsqu’ils
nous I’auront appris eux-mémes. Or c’est ce qu’ils nous apprendront par les échanges qu’ils



feront avec nous ou entre eux. Lorsque tous en général seront convenus de donner tant de vin
pour tant de blé, alors le blé par rapport au vin, et le vin par rapport au blé, auront chacun une
valeur qui sera reconnue généralement de tous. Or cette valeur relative, généralement
reconnue dans les échanges, est ce qui fonde le prix des choses. Le prix n’est donc que la
valeur estimée d’une chose par rapport a la valeur estimée d’une autre : estimée, dis-je, en
général par tous ceux qui en font des échanges.

Dans les échanges, les choses n’ont donc pas un prix absolu ; elles n’ont donc qu’un prix
relatif a I’estime que nous en faisons, au moment que nous concluons un marchg, et elles sont
réciproquement le prix les unes des autres.

En premier lieu, le prix des choses est relatif a I’estime que nous en faisons ; ou plutét il
n’est que I’estime que nous faisons de I’une par rapport a I’autre. Et cela n’est pas étonnant,
puisque, dans I’origine, prix et estime sont des mots parfaitement synonymes, et que I’idée
que le premier a d’abord signifiée est identique avec I’idée que le second exprime
aujourd’hui.

En second lieu, elles sont réciproquement le prix les unes des autres. Mon blé est le prix de
votre vin, et votre vin est le prix de mon blé, parce que le marché, conclu entre nous, est un
accord par lequel nous estimons que mon blé a pour vous la méme valeur que votre vin a pour
moi.

Il ne faut pas confondre ces mots prix et valeur, et les employer toujours indifféremment
I’un pour I’autre.

Dés que nous avons besoin d’une chose, elle a de la valeur ; elle en a par cela seul, et avant
qu’il soit question de faire un échange.

Au contraire, ce n’est que dans nos échanges qu’elle a un prix, parce que nous ne
I’estimons par comparaison a une autre qu’autant que nous avons besoin de I’échanger, et son
prix, comme je I’ai dit, est I’estime que nous faisons de sa valeur, lorsque, dans I’échange,
nous la comparons avec la valeur d’une autre.

Le prix suppose donc la valeur : c’est pourquoi on est si fort porté a confondre ces deux
mots. Il est vrai qu’il y a des occasions ou I’on peut les employer indifféremment I’un pour
I’autre. Cependant ils expriment deux idées qu’il est nécessaire de ne pas confondre, Si nous
ne voulons pas jeter de la confusion sur les développements qui nous restent a faire.



Chapitre 3. — De la variation des prix

Nous venons de voir que le prix est fondé sur la valeur. Or la valeur varie, le prix doit donc
varier. 1l y a plusieurs causes de cette variation.

D’abord, il est évident que I’abondance et la rareté font varier le prix comme la valeur, et
le font varier en raison du besoin plus ou moins grand.

En second lieu, il se peut encore que le prix des choses varie, dans le cas méme ou la
peuplade a la méme abondance et les mémes besoins.

Supposons qu’apres la récolte j’aie dans mes greniers tout le blé surabondant, et qu’au
contraire le vin surabondant soit distribué dans les celliers de douze personnes, qui ont toutes
besoin de mon ble.

Dans cette supposition, ces douze personnes viennent a moi pour échanger du vin contre
du blé, et, parce que I’année derniere j’ai cédé un septier pour un tonneau, elles m’offrent
chacune un tonneau pour un septier. Mais, I’année derniére, je ne traitais qu’avec une seule
personne, et j’ai été forcé de céder plus de blé : aujourd’hui que je puis traiter avec douze, et
que je n’ai pas besoin de tout le vin dont elles veulent se défaire, je déclare que je ne livrerai
du blé qu’a ceux qui me donneront une plus grande quantité de vin. Par-la je les force a me
faire, a I’envi, des offres plus avantageuses. Par conséquent mon blé sera a plus haut prix pour
elles, et leur vin sera @ moins haut prix pour moi.

Si on supposait le blé surabondant distribué dans les greniers de douze personnes et au
contraire tout le vin surabondant renfermé dans des celliers d’une seule, alors le prix ne serait
plus le méme que dans la premiére supposition : car celui du blé baisserait, et celui du vin
hausserait.

Lorsque plusieurs personnes ont besoin d’échanger une denrée, cette concurrence en fait
donc baisser le prix, et le défaut de concurrence fait hausser le prix de la denree qu’elles
veulent se faire livrer. Or, comme la concurrence est plus grande, moins grande, ou nulle,
tant6t d’un c6té, tant6t de I’autre, il arrive que les prix haussent et baissent alternativement.

De cette variation, il en résulte qu’il n’y a point de prix absolu. En effet, toutes les fois que
nous parlons de prix haut et bas, c’est que nous comparons I’une a I’autre deux choses qu’il
s’agit d’échanger : le vin, par exemple, par comparaison au blé, sera a haut prix, si nous en
donnons peu pour une grande quantité de blé, et le blé sera a bas prix. Dans le cas contraire, le
prix du blé sera haut, et celui du vin sera bas.



Chapitre 4. — Des marchés

Ceux qui ont des échanges a faire se cherchent, et ils parcourent la peuplade : c’est la
premiére idée qui s’offre & chacun d’eux. Mais ils ne tarderont pas a connaitre les
inconvénients de cet usage. Premierement, il leur arrivera souvent de ne pas se rencontrer ;
parce que celui chez qui on viendra sera allé chez un autre, ou chez celui méme qui le venait
chercher. lls perdraient bien du temps dans ces courses.

En second lieu, il leur arriverait encore de se rencontrer, et de ne rien conclure. Aprés bien
des altercations, ils se sépareraient et recommenceraient leurs courses, chacun dans
I’espérance de faire avec un autre un échange plus avantageux. En suivant cette pratique, il
leur sera donc bien difficile de convenir du prix respectif des denrées.

T6t ou tard I’expérience leur fera sentir ces inconvénients Alors ils chercheront, a peu prés
au centre de la peuplade, un lieu ou ils conviendront de se rendre, chacun de leur coteé, a des
jours marqués, et ou I’on apportera les denrées dont on se proposera de faire I’échange. Ce
concours et le lieu ou il se fait se nomment marché, parce que les marchés s’y proposent et s’y
concluent.

On expose donc, dans le marché, toutes les denrées destinées a étre échangées ; chacun les
voit, et peut comparer la quantité de I’'une avec la quantité de I’autre. En conséquence, on se
fait réciproguement des propositions.

S’il y a beaucoup de blé et peu de vin, on offrira une moindre quantité de vin pour une plus
grande quantité de blé ; et, s’il y a peu de blé et beaucoup de vin, on offrira une moindre
quantité de blé pour une plus grande quantité de vin.

En comparant de la sorte les denrées, suivant la quantité qui s’en trouve au marché, on voit
a peu prés dans quelle proportion on peut faire les échanges, et alors on n’est pas loin de
conclure. Aussitdt donc que quelques-uns seront d’accord sur la proportion a suivre dans leurs
échanges, les autres prendront cette proportion pour regle, et le prix respectif des denrées sera
déterminé pour ce jour-la. On dira, par exemple, que le prix d’un tonneau de vin est un septier
de ble, et que le prix d’un septier de blé est un tonneau de vin.

Je ne considere que la quantité, parce que je veux simplifier. On concoit assez que la
qualité doit mettre de la différence dans le prix des denrées. Il faut seulement remarquer que,
la qualité ne s’appréciant pas comme la quantité, les marchés seront plus difficiles a conclure,
et qu’en pareil cas I’opinion aura sans doute beaucoup d’influence. Mais enfin on conclura ;
et, de quelque qualité que soient les choses, elles auront, pour ce jour-1a, un prix déterminé.

Si le prix du blé a été haut par comparaison a celui du vin, on en apportera davantage au
marché suivant, parce qu’on se flattera d’un échange plus avantageux ; et par une raison
contraire, on apportera moins de vin.

Dans ce marché, la proportion entre le blé et le vin ne sera donc pas la méme que dans le
précedent. 1l y aura beaucoup de blé et peu de vin ; et comme la grande quantité fera baisser le
prix de I’un, la petite quantité fera hausser le prix de I’autre.

Les prix varieront par conséquent de marché en marche.

Sans doute ce serait un avantage pour la peuplade que les denrées eussent toujours un prix
déterminé et fixe : car les échanges se feraient sans discussion, promptement et sans perte.
Mais cela n’est pas possible, puisqu’il ne peut pas y avoir toujours la méme proportion entre



les denrées, soit qu’on les considere dans les magasins ou les propriétaires les conservent, soit
qu’on les considere dans les marchés ou on les apporte.

Si les variations sont peu considérables, elles seront presque insensibles. Alors elles
n’auront point d’inconvénients, ou elles n’en produiront que de bien Iégers qu’il serait inutile
d’empécher. Peut-étre méme serait-il impossible de les prévenir, et dangereux de le tenter.
Nous verrons ailleurs que le gouvernement portera coup a l’agriculture et au commerce,
toutes les fois qu’il entreprendra de fixer le prix des denrées.

Si les variations sont grandes et subites, il en résultera de grands inconvénients Car le trop
haut prix d’une denrée mettra ceux qui en ont besoin dans la nécessité de faire des échanges
désavantageux, ou de souffrir pour n’avoir pas pu se la procurer.

Ces variations, grandes et subites, arriveront lorsqu’une récolte aura tout a fait manqueé.
C’est ce qu’on préviendra en faisant, dans les années de surabondance, des provisions pour les
années de disette ; et on en fera. L expérience éclairera la peuplade sur cet objet.

Ces variations arriveront encore dans les marchés, lorsqu’on y apportera beaucoup trop
d’une denrée, et trop peu d’une autre : mais cet inconvénient ne se répétera pas souvent, Si
chacun a la liberté d’apporter au marché ce qu’il veut, et la quantité qu’il veut. C’est encore la
un objet sur lequel I’expérience donnera des lumiéres. En observant les prix dans une suite de
marchés, et les causes de leur variation, on apprendra I’espéce de denrée et la quantité qu’on y
doit porter pour les échanger avec avantage, ou avec le moindre désavantage possible. Les
différentes denrées, exposées au marché, conserveront donc entre elles les mémes
proportions, ou a peu preés, et les prix par conséquent varieront peu.

Ils varieront d’autant moins, que I’expérience ayant appris aux colons ce qui se consomme
de chaque chose, ils en feront croitre dans cette proportion ; et ils n’en porteront au marché
qu’autant, ou a peu pres, qu’ils présumeront devoir en échanger. Ils se conduiront a cet égard
d’apres les observations qu’ils auront faites.

On voit donc qu’en général les prix se régleront sur la quantité respective des choses qu’on
offrira d’échanger. On voit encore que les prix ne peuvent se régler que dans les marchés,
parce que c’est la seulement que les citoyens rassemblés peuvent, en comparant I’intérét
qu’ils ont a faire des échanges, juger de la valeur des choses relativement a leurs besoins. Ils
ne le peuvent que Ia, parce que ce n’est que dans les marchés que toutes les choses a échanger
se mettent en évidence: ce n’est que dans les marchés qu’on peut juger du rapport
d’abondance ou de rareté qu’elles ont les unes avec les autres ; rapport qui en détermine le
prix respectif.

C’est ainsi que les prix se régleront constamment, dans le cas ou chacun aura, comme je
I’ai dit, la liberté d’apporter au marché ce qu’il veut, et la quantité qu’il veut. Nous traiterons
ailleurs des inconvénients qui naitront du défaut de liberté.



Chapitre 5. — Ce qu’on entend par commerce

Nous appelons commerce I’échange qui se fait lorsqu’une personne nous livre une chose
pour une autre qu’elle recoit; et nous appelons marchandises les choses qu’on offre
d’échanger, parce qu’on ne les échange qu’en faisant un marché, ou qu’en s’accordant, apres
quelques altercations, a donner tant de 1’une pour tant de I’autre.

Or nous avons remarqué que deux choses qu’on échange sont réciproquement le prix I’une
de I’autre. Elles sont donc tout a la fois, chacune, prix et marchandise, ou plutot elles prennent
I’un ou I’autre de ces noms, suivant les rapports sous lesquels on les envisage.

Quand la chose est considérée comme prix, celui qui la donne est et nommé acheteur :
quand elle est considérée comme marchandise, celui qui la livre est nommé vendeur ; et,
puisque sous différents rapports elle peut étre considérée comme prix et comme marchandise,
il s’ensuit que ceux qui font des échanges peuvent étre considérés, respectivement I’'un a
I’autre, chacun comme vendeur et comme acheteur. Lorsque je vous donne un septier de blé
pour un tonneau de vin, c’est moi qui achete du vin, c’est vous qui le vendez, et mon septier
est le prix de votre tonneau. Lorsque vous me donnez un tonneau de vin pour un septier de
blé, c’est vous qui achetez du blé, c’est moi qui le vends, et votre tonneau est le prix de mon
septier. Dans tout cela il n’y a jamais que des échanges ; et, de quelque maniére qu’on
s’exprime, les idées sont toujours les mémes. Mais les expressions varient, parce que nous
sommes obligés de considérer les mémes choses sous des rapports différents.

Le commerce suppose deux choses ; production surabondante d’un coté, et de I’autre
consommation a faire.

Production surabondante, parce que je ne puis échanger que mon surabondant.

Consommation a faire, parce que je ne puis I’échanger qu’avec quelqu’un qui a besoin de
le consommer.

Jusqu’a présent notre peuplade n’est composée que de colons, c’est-a-dire, d”’hommes qui
cultivent la terre. Or ces colons peuvent étre considérés comme producteurs et comme
consommateurs : comme producteurs, parce que c’est leur travail qui fait produire a la terre
toutes sortes de denrées ; comme consommateurs, parce que ce sont eux qui consomment les
differentes productions.

D’aprés les suppositions que nous avons faites, les échanges, jusqu’a présent, se sont
immédiatement faits entre les colons ; le commerce s’est donc fait immédiatement entre les
producteurs et les consommateurs.

Mais il n’est pas toujours possible aux colons qui viennent au marché de vendre leurs
marchandises a un prix avantageux. lls seront donc quelquefois réduits a les remporter. C’est
un inconvénient qu’ils éviteraient s’ils pouvaient les déposer quelque part, et les confier a
quelgu’un qui, en leur absence, pQt saisir I’occasion de les échanger avec avantage. Dans cette
Vue, ils en céderaient volontiers une partie.

Ceux qui ont leurs habitations aux environs du marché auront donc un intérét a retirer les
marchandises chez eux. En conséquence, ils batiront des magasins ou elles pourront étre
conservées, et ils offriront de les vendre pour le compte des autres, moyennant un profit
convenu.



Ces commissionnaires, c’est ainsi qu’on nomme ceux qui se chargent d’une chose pour le
compte des autres, sont entre les producteurs et les consommateurs : c’est par eux que se font
les échanges, mais ce n’est pas pour eux. lls y ont seulement un profit, et il leur est dd : car les
colons trouvent de I’avantage a échanger leurs productions sans étre forcés a commercer
immediatement les uns avec les autres.

Je suppose que celui qui confie un septier de blé, promette d’en donner un boisseau, si on
lui procure, en échange, un tonneau de vin ; et que le commissionnaire, a portée de saisir le
moment favorable, obtienne, pour ce septier, un tonneau plus dix pintes. Il aura gagné et sur
celui qui vend le blé, et sur celui qui I’achéte.

D’un c6té la peuplade sent le besoin qu’elle a de ces commissionnaires, d’un autre cote il y
a de I’avantage a I’étre. On peut donc juger qu’il s’en établira, et peut-étre trop. Mais, parce
que plus il y en aura, moins ils auront de profits, le nombre s’en proportionnera peu a peu au
besoin de la peuplade.

Un commissionnaire n’est que le dépositaire d’une chose qui n’est pas a lui. Mais, parce
qu’il fait des profits, il pourra un jour acheter lui-méme les marchandises qu’on lui confiait
auparavant. Alors il se les appropriera, il les aura a ses risques et fortunes, et il revendra pour
son compte. Voila ce qu’on nomme marchand.

Avant qu’il y elt des commissionnaires et des marchands, on ne pouvait gueres vendre
gu’au marché, et le jour seulement ou il se tenait : depuis qu’il s’en est établi, on peut vendre
tous les jours et partout, et les échanges, devenus plus faciles, en sont plus fréquents.

Les colons ont donc un plus grand nombre de débouchés pour se faire passer, les uns aux
autres, leur surabondant ; et la peuplade éprouve tous les jours combien il lui est avantageux
d’avoir des commissionnaires et des marchands.

A la vérité ces commissionnaires et ces marchands feront des gains sur elle : mais, par leur
entremise, elle en fera elle-méme qu’elle n’aurait pas pu faire sans eux. Car tel surabondant,
qui est inutile et sans valeur lorsqu’il ne peut pas étre échangé, devient, lorsqu’il peut I’étre,
utile, et acquiert une valeur.

Ce surabondant, comme je I’ai remarqué, est le seul effet commercable ; car on ne vend
que ce dont on peut se passer. Il est vrai que je pourrais absolument vendre une chose dont j’ai
besoin ; mais, comme je ne le ferai que pour m’en procurer une dont j’ai un besoin plus grand,
il est évident que je la regarde comme mutile pour moi, en comparaison de celle que
j’acquiers. Il est vrai encore que je pourrai méme vendre le blé nécessaire a ma
consommation ; mais je ne le vendrai que parce qu’étant assuré de le remplacer, je trouve un
avantage a vendre d’un c6té pour racheter de I’autre. En un mot, quelque supposition qu’on
fasse, il faut toujours, en remontant de vendeur en vendeur, arriver & un premier qui ne vend
et ne peut vendre que son surabondant. Voila pourquoi je dis que le surabondant est la seule
chose qui soit dans le commerce (1).

Lorsque les colons commercent immediatement les uns avec les autres, ils échangent leur
propre surabondant. Mais lorsque les marchands font eux-mémes le commerce, est-ce aussi
leur surabondant qu’ils échangent ? Et peut-on dire que les marchandises qu’ils ont dans leurs
magasins sont surabondantes pour eux ?

Non sans doute : les marchands échangent le surabondant des colons. Ils s